.’ THOMAS RAU

4 THOMAS RAU

—

Veranderung ist das Gesetz des Lebens

Diejenigen, die nur auf die Vergangenheit oder
die Gegenwart blicken, werden die Zukunft verpassen.

= : lzhnF. Kennedy

Vorstellung Thomas Rau

Personliche Daten / Kompetenzen / Referenzen

Ich helfe kleinen und mittleren Unternehmen (KMU) aus Industirie und Handwerk:

. mit ,intelligenter Wirtschafts-Navigation" um die ,,Herausforderungen der Zukunft* erfolgreich zu
meistern...
. ihre Organisation nachhaltig und wettbewerbsfahig innerhalb von Branchen, Markten und

Wirtschaftszweigen zu positionieren...

. aus lhrem bestehenden Geschaft mehr heraus zu holen...

. ganz neue Wege zu gehen...

. neue Mdarkte / Trends kennen zu lernen...

. einen neuen Markt zu erschlieBen...

. neue Produkte, Verfahren oder Dienstleistungen zu entwickeln...
. bestehende Geschdaftskontakte aus, bzw. neue auf zu bauen...

Thomas Rau Vertriebsmanagement
lhr Ansprechpartner: Thomas Rau Tel.: 0049 (0) 1718334709 E-Mail: kontakt@rau-vertriebsmanagement.de
Buigen1A; 87480 Weitnau-Wengen Web: www.rau-vertriebsmanagement.de
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Wer ich bin

Personlichen Daten

Name: | Thomas Rau

Buigen 1A
87480 Weitnau-Wengen

Adresse:

Mobil: : +49 171 8334709

E-Mail: | kontakt@rau-vertriebsmanagement.de

Geburtsdatum: | 20. April 1964

Geburtsort: | 74321 Bietigheim-Bissingen

Familienstand: | geschieden

Staatsangehdrigkeit: | Deutsch
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Uber mich

Seit Gber 10 Jahren

Selbsténdig, als technischer und betriebswirtschaftlicher Dienstleister in kleinen und
mittleren Unternehmen (KMU) aus | Handwerk | Indusirie | Dienstleistung |
Wissenschaft & Forschung im Bereich | Geschdftsfeldentwicklung | Marketing |
Vertrieb / Verkauf

Davor 12 Jahre

in Management- und FUhrungspositionen als GeschaftsfGhrer | Vertriebsleiter |
Betriebsleiter | Produktionsleiter | Abteilungsleiter QS/QM | Projektmanager |
Anwendungstechniker | Vertrieb | Verkauf | AuBendienst

Davor 10 Jahre

in operativen Positionen in der Arbeitsvorbereitung | als Kalkulator | in der
Auftragsabwicklung | Mitarbeiter in der Fertigung | Montage | | Service |
Instandhaltung | Lager | Logistik & Transport

Meine Kernkompetenzen

Geschdftsfeld-
entwicklung /
Unternehmens-
entwicklung

Unter dem Begriff ,Geschdaftsfeldentwicklung / Unternehmensentwicklung” (engl.
Business Development) verstehe ich die zielgerichteten MaBnahmen zur
Weiterentwicklung einer wirtschaftlich  ausgerichteten  Organisation.  Die
angewandten Techniken umfassen u. a. die Bewertung von Marketing-Chancen
und Absatzmdarkten, die Geschdftsanalyse von Kunden und Wettbewerbern, die
Anbahnung zukUnftiger Geschdfte und Folgegeschdfte sowie das Verfassen von
Geschdaftspldnen und das Entwerfen konkreter Geschdaftsmodelle.

Absatz- /
Veririebsmanagement

Unter dem Begriff ,,Vertriebsmanagement” verstehe ich alle strategischen und
operativen Aufgaben, die in einem Unternehmen zusammengefasst sind und
darauf abzielen, dass dieses seine Umsatz-, Ertrags- und Markiziele effektiv und
effizient erreicht.

Vertrieb

Unter dem Begriff ,Veririeb" verstehe ich die betriebliche Funkfion in
Unternehmen, die Produkie oder Dienstleistungen fOr Kunden oder
Endverbraucher verfGgbar zu machen. Dabei geht es mir um die Vertriebspolitik,
bei der die Umsetzung der Vertriebssirategie und die effiziente Gestaltung des
Vertriebsprozesses im Vordergrund stehet. Als verantwortliche Personen im Vertrieb
verfige ich Uber entsprechende Vertriebskompetenzen, die vor allem beim
InvestitionsgUtermarketing  bzw. bei der Vermarktung  wissens-  und
technologieintensiver Produkte und Dienstleistungen mein groBer Vorteil sind.

Verkauf

Unter dem Begriff ,Verkauf" verstehe ich eine Grundfunkfion des Veririebs. Er
umfasst die direkt auf den Verkaufsabschluss gerichtete Kundenbetreuung. Der
Verkauf kann persénlich oder unpersoénlich erfolgen.
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Weitreichende Branchenerfahrung

Automobilzulieferindustrie | Caravaning Industrie | Bau, Land- und Forstwirtschaftsmaschinen | Holz- und
Mébelindustrie | Elekiroindustrie | Medizintechnik | Verpackungsindustrie | Druckindustrie | Chemische
Industrie | (Sonder-) Maschinen-Anlagenbau | Mess-, Steuer-, Regel- und Antriebstechnik | Forschung &

Entwicklung...

Fundierte Ausbildungen

Technischer Fachwirt, IHK | Mechaniker Fahrzeug- und Industrietechnik

Wofuir ich brenne

Unabhéngig von Branche oder BefriebsgroBe ist heute jedes Unternehmen von Digitalisierung,
Automatisierung und Vernetzung betroffen — egal ob in Handwerk, Industrie, Dienstleitung, Wissenschaft &
Forschung. Viele der Unternehmen sind verunsichert oder erkennen oft noch nicht, welche Chancen die
digitalen Technologien bieten, angefangen von effizienteren Prozessen Uber eine hdhere
Kundenzufriedenheit, der Entwicklung neuer Geschdftsfelder bis hin zu neuen, ganzheitlichen und
nachhaltigen Geschaftsmodellen. Um diese Verunsicherung abzubauen setze ich mich tatkraftig dafir ein,
reglementierte, quadlifizierte und anerkannte Standards zu schaffen — und damit transparente / einfache /
verstandliche Lésungen, die auch fur Mikro- und Kleinunternehmen bezahlbar sind und lefztendlich zu mehr
Wirtschaftlichkeit — bei gleichzeitiger Sicherstellung der Wettbewerbsfahigkeit und damit dem Erhalt von
Arbeitsplatzen — fUhren.

Berufliche Interessen Private Interessen

e Neue, innovative Technologien e Das Allgdu

e Miniaturisierung, Digitalisierung, Virtualisierung, KI i e  Steirische Harmonika

¢ Nachhaltigkeit e Alpenldndische Volks- / Stubenmusik

e Wertesysteme e Alpenldandische Baustile / Einrichtungen
¢ Kompetenznetzwerke ¢ Oldtimer

o Kapitalgesellschaften ¢ Wandern, Mountainbike, Ski-Alpin

e Erzeugergenossenschaften e Reisen

o Gesundes, gutes Essen
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Motivation

e Mazzini
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Meine Branchen- und fachsperzifische Fortbildungen / Schulungen / Seminare

Bundesministerium fir
Wirtschaft und Energie

Teilnahme an Informations- und Netzwerkveranstaltungen zum Thema: Zentrales
Innovationsprogramm  Mittelstand  (ZIM) sowie zu vor- und nachgelagerten,
forderfahigen Dienstleistungen

Bundesministerium fir
Wirtschaft und Energie

Innovationstage Mittelstand

Netzwerkjahrestagungen

Automobilindustrie

Audi, VW, Daimler, Porsche, schwerpunkimd@Big jedoch BMW Group, Werk
Landshut und Dingolfing div. Fachtagungen zum Thema Zukunft der
Automobilindustrie 2030 / 2050

Hochschule Landshut

Teilnahme an div. Cluster-Fachtagungen

Leichtbau-Cluster

Cluster Mikrosystemtechnik

Netzwerk Medizintechnik

Bayern Innovativ

Teilnahme an div. Cluster-Fachtagungen

Cluster Automotive

Cluster Energietechnik

Cluster neue Werkstoffe

Netzwerk textile Innovation

Mittelstand 4.0-
Kompetenzzentrum
Augsburg

Cluster Mechatronik & Automation; aktive Kommunikation zwischen Wissenschaft
und Wirtschaft

Silicon Saxony e. V.

Teilnchme an div. Fachtagungen, Info- und Netzwerkveranstaltungen im
Hightechnetzwerk Sachsen — eines der gréBten Mikroelekironik- und IT-Cluster
Deutschland’s

Elekironikindustrie

Mikrosystemtechnik (VDI / VDE / Frauenhofer VUE)

Prozessindustrie

Pumpen + Systeme sowie Kompressoren, Druckluft- und Vakuumtechnik (VDMA)

Thomas Rau Vertriebsmanagement
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Meine personlichen Fortbildungen / Schulungen / Seminare

Nachhaltige
Unternehmens-
entwicklung

Ganzheitliches Life Cycle Management (Herrmann)

Nachhaltigkeit und Lebenszyklusorientierung in Unternehmen (VDI)

Modernisierung kleiner und mittlerer Unternehmen (VDI)

Geschdaftsmodelle entwickeln (St. Galler Business Modell Navigator)

Erfolgsprinzipien der Innovation (Institute of Technology Management St. Gallen)

Industrie 4.0 Potenziale erkennen und umsetzen (Vogel Business Media)

Produktion Produktionsplanung in komplexen Wertschépfungsnetzwerken (DUV / Gabler)
Nachhaltige Vertriebskonzeption und Vertriebssteuerung (Prof. Dr. Winkelmann)
Geschaftsfeld-

entwicklung

Vertriebsmanagement (Erich-Norbert Detroy)

Vertrieb / Verkauf

Strategische Vertriebsmanagement; B2B-Vertrieb im digitalen Zeitalter (Scheed /
Scherer)

B2B-Vertrieb (Elsesser)

Technischer Vertrieb (VDI)

Mehr Erfolg im technischen Vertrieb (PreuBners)

Kundenorientiert verkaufen im technischen Vertrieb (Rentzsch)

Verkaufsfaktor Kundennutzen (Sickel)

Techn. Dokumentation,
Marketing,
Kommunikation

Technische Dokumentation (Grupp)

Technische Dokumentation (Schlenkhoff)

Professionelles Direkt- und Dialogmarketing per E-Mail (Aschoff)
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~Wenn wir wollen ...

... dass alles so bleibt, wie es ist, missen wir zulassen,
dass sich alles verandert.”
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Historie (2010 — 2021) Aus der Praxis, fir die Praxis

2020/21 Konzeption ,,Tnomas Rau B2B-Kompetenz-Netzwerk D-A-CHO"

2020/21 Konzeption des ,,B2B-Wirtschafts-Informations-System D-A-CH®" Die All-in-One Lésung fur KMU (Entwicklung
und Implementierung einer ganzheitlichen B2B-Informations-/ Kommunikations-Plattform zur Digitalisierung
der Wirtschaft mit dem Ziel: Die Herausforderung ,,Zukunft* in kleinen und mittleren Unternehmen (KMU)
erfolgreich zu gestalten...

2019 Konzeption eines modellbasierten, klassifizierten u. reglementierten ,,B2B-Datenmanagementkonzeptes fur
KMU©"

2016 Grindung ,,Thomas Rau Kompetenzen stdrken, verbinden, fordern©" Wirtschaftsnavigation zur intelligenten
Positionierung von KMU innerhalb von Mérkten, Branchen und Wirtschaftszweigen.

2015 Implementierung ,Managementsystem fir Geschdaftskontakte & Vertrieb©'" als ,,modulare Systemlésung* fir
KMU

2014 Konzeption und Entwicklung des ,Managementsystems fir Geschd&ftskontakte und Vertrieb©"

2013 Grindung ,,Thomas Rau Vertriebsmanagement Region D-A-CHO"

2012 Umwandlung ,, Thomas Rau Consulting & Coaching" - Systemdienstleister fUr die MarkteinfGhrung von F&E
Ergebnissen

2010 Grundung ,Thomas Rau Consulting & Coaching" — KMU Férdermittel-Beratung

Thomas Rau Vertriebsmanagement
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Auszug meiner Projekterfahrung

Ein etabliertes Unternehmen der Maschinenbaubranche mit Sitz in Bayern hat sich als Entwicklungspartner namhafter

Maschinenhersteller und AusrUster der Druckindustrie im Markt einen Namen gemacht. Seit der Grindung vor ca. 40

Jahren werden Sondermaschinen zum Férdern, Dosieren, Auftragen und Rezeptieren von hochviskosen Farben und

Lacken entwickelt, produziert und weltweit in den verschiedensten Industriebetrieben zum Einsatz gebracht. Um die

Innovationskraft sicherzustellen und weiter auszubauen, wurde das Unternehmen als eigensténdige Gesellschaft in das

internationale Unternehmensnetzwerk einer europdischen Firmengruppe integriert. Durch den Zusammenschluss wurde

der Grundstein fUr einen neuen Geschdaftsbereich gelegt, der sich durch ein abgerundetes Produktprogramm sowie

durch ein umfassendes Zubehodr auszeichnet.

Tatigkeitszeitraum

01.2015 bis 12.2019 (5 Jahre)

Funktionale Beschreibung der Tatigkeit

¢ Nachhaltige Organisations- / Geschaftsfeldentwicklung (Business Development) und Neugeschaft

e Produktmanagement, Produktdifferenzierung

e technisches Marketing & Kommunikation (online / print)

e Absatz- / Verfriebsmanagement in der deutschsprachigen Region D-A-CH

Leistungen

e aktive Mitarbeit an allen infernen und externen Schnittstellen

e Bestands-Kunden-Betreuung im AuBendienst

¢ Aufbau von Key Account Kunden im AuBendienst

¢ Neukundenakquise (Uber Direkt- & Dialogmarketing)

e Reisetatigkeit Region in der deutschsprachigen Region D-A-CH

¢ Organisation, Teilnahme und Besuch von Messen, Ausstellungen, ProduktvorfGhrungen...

e Budgetierungen, Forecasts und Reporting

Vorgehensweise

e Klassifizierung der bestehenden Geschdftskontakte nach Branche, Wirtschaftszweig, Bedarfsgruppen, Bedarfskunden
und Kategorien

e Markirecherchen (Absatzkandle, Kunden, Distributoren)

¢ Qualifizierung neuer Geschdaftskontakte nach Branche, Wirtschaftszweig, Ziel-/ Bedarfsgruppen, Ziel-/ Bedarfskunden
und Kategorien

e Konzeption und Definition relevanter CAD-CAM Daten als Grundlage fUr das Produktdatenmanagement (PDM)

e Digitalisierung der Produktdaten zur internen und externen Kommunikation sowie zur UnterstGtzung des Verkaufs /
Vertriebs

e Definition und Implementierung interner und externer Schnittstellen zur Digitalisierung und Automatisierung von
nachhaltigen Geschdaftsprozessen im vernetzten Absatz-Prozess

e Konzeption und Definition von MaBnahmen in enger Abstimmung mit GeschdaftsfUhrung und F&E

e Implementierung der MaBnahmen (Aufbau der Absatzkandle Uber Hersteller, AusrUster, Handel und Dienstleister)

Erfolge

e Durch die Ausrichtung des Angeboftsportfolios an die Kundenbedurfnisse das konsequent eingefUhrte
Produktmanagement in Verbindung mit der Produktdifferenzierung konnten Branchen- und Systemldsungen sowie
Einzelkomponenten in bislang unbekannten Mdarkten etabliert werden. Das gesamte Potential in der Region D-A-CH
belduft sich auf ca. 3,5 Mio. €uro.

¢ 2 Neuentwicklungen konnten auf den Weg der Umsetzung gebracht werden.

e Der Umsatz konnte bereits in den ersten 1,5 Jahren um ca. 15% gesteigert werden.

e Die Effekfivitat und Effizienz innerhalb des Absatzprozesses konnte um 70% gesteigert werden.

Thomas Rau Vertriebsmanagement
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Auszug meiner Projekterfahrung

Mehrere kleine und mittlere Unternehmen aus Industrie, Dienstleitung, Handwerk, Wissenschaft & Forschung -

unabhdngig von Technologien, Branchen, Wirtschaftszeigen und Geschdaftstatigkeit.

Beispiel Elektronikindustrie: ID 8005

Das Unternehmen mit Sitz in Baden-WUrttemberg hat UOber 35 Jahre Erfahrung in der Entwicklung und Fertigung

elekironischer Steuerungen und Baugruppen und ist branchenunabhdngiger Systempartner fir die prozessorientierte

Automatisierung von Maschinen, Sondermaschinen und Anlagen. Eine hohe Fertigungstiefe fGhrt zu durchdachten

Produktlinien, die als Einzelkomponenten oder im Verbund zum Einsatz kommen - als vollstGndige

Automatisierungsldsungen bis hin zu maBgeschneiderten Gesamtsystemen.

Beispiel Kunststoffindustrie: ID 51323

Das Unternehmen aus Baden-Wuirttemberg ist auf die Herstellung von MicrospritzgieB- und Verbundbauteilen aus

Kunststoff und  kunststoffgebundenen Magnetcompounds sperzialisiert.  Modernste  Maschinen gewdhrleisten

resourcenschonende Produktion mit Kostensenkung bis zu 50 Prozent. Dank flexibler Erweiterungen mit vorgefertigten

Werkzeugeinsdtzen sind Serien bis zu 60 Mio. StGck pro Jahr redlisierbar. Vor- und Kleinserien kdnnen schon ab LosgréBen

von 100 Teilen deutlich kostengUnstiger als mit Standardmaschinen gefertigt werden.

Beispiel Elektronikindustrie: ID 4167

Das Engineering Unternehmen aus Bayern mit einer Niederlassung in Sachsen ist seit mehr als 40 Jahren Komplettanbieter

fur fundierte ingenieurmd@Bige Planungs- und AusfGhrungsarbeiten in den Bereichen Elekiro-, Mess-, Regelungstechnik,

Prozessautomatisierung  SPS/ PLS, Maschinen- und  Anlagenautomatisierung, Automation IT, Technische

GebdudeausrUstung, Energietechnik, Health-Safety-Environment sowie HUtten-,GieBerei- und Schittguttechnologie.

Tatigkeitszeitraum

01.2012 bis 12.2014 (3 Jahre)

Funktionale Beschreibung der Tatigkeit

¢ Nachhaltige Organisations- / Geschdaftsfeldentwicklung (Business Development) und Neugeschd&ft

e Produktmanagement, Produktdifferenzierung

e technisches Marketing & Kommunikation (online / print)

e Absatz- / Verfriebsmmanagement in der deutschsprachigen Region D-A-CH

Leistungen

e aktive Mitarbeit an allen internen und externen Schnittstellen

¢ Neukundenakquise (Uber Direkt- & Dialogmarketing)

e Reisetatigkeit Region in der deutschsprachigen Region D-A-CH

e Budgetierungen, Forecasts und Reporting

Vorgehensweise

¢ Klassifizierung der bestehenden Geschdftskontakte nach Branche, Wirtschaftszweig, Bedarfsgruppen, Bedarfskunden
und Kategorien

¢ Markirecherchen (Absatzkandle, Kunden, Distributoren)

¢ Qualifizierung neuer Geschdaftskontakte nach Branche, Wirtschaftszweig, Ziel-/ Bedarfsgruppen, Ziel-/ Bedarfskunden
und Kategorien

o Digitalisierung der Produktdaten zur infernen und externen Kommunikation sowie zur UnterstGtzung des Verkaufs /
Vertriebs

e Aufbau der Absatzkandle Uber Hersteller, AusrUster, Handel und Dienstleister

Erfolge

e Durch die Ausrichtung des Angebotsportfolios an die KundenbedUrfnisse konnten Branchen- und Systemldsungen
sowie Einzelkomponenten in 4 bislang unbekannten Mdrkten etabliert werden.

e Durchschnittlich konnten zwischen 8 — 15 neue Kunden gewonnen werden und zwischen 2 — 8 Neuentwicklungen
auf den Weg der Umsetzung gebracht werden.

e Die Umsatze konnten im Durchschnitt um bis zu 25% gesteigert werden.

e Die Effekfivitat und Effizienz innerhalb des Absatzprozesses konnte durchschnittlich um bis zu 60% gesteigert werden.

Thomas Rau Vertriebsmanagement
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Auszug meiner Projekterfahrung

Innovationsstrategie-Entwicklung: von der Idee bis zur Markteinfihrung

Mehr als 1200 Projekte fUr kleine und mittlere Unternehmen aus Industrie, Dienstleitung, Handwerk, Wissenschaft &
Forschung — unabhdngig von Technologien, Branchen, Wirtschaftszeigen und Geschdaftstatigkeit.

Branchenerfahrung

Automobilindustrie, Caravaning Industrie, Land-, Forst- und Baumaschinenindustrie, Druck- und Verpackungsindustrie,
Medizintechnik, Elektroindustrie, Maschinen- / Sondermaschinenbau...

Technologieerfahrung

Produktionstechnologien, Informations- und Kommunikations-Technologien, Elekirotechnik, Messtechnik, Sensorik,
Werkstofffechnologien, Gesundheitsforschung, Medizintechnik, Bautechnologien, Biotechnologien, Umwelttechnologien,
Energietechnologien, Optische Technologien, Texfilforschung, Fahrzeug- und Verkehrstechnologien,
Sicherheitstechnologien, Mikrosystemtechnik, Nanotechnologien...

Tatigkeitszeitraum

03.2010 bis 2018

Tatigkeitsbeschreibung

Technologie- und Férdermittelberatung, Technologiescouting, Technologietransferdienste zur Verwertung von F&E-
Ergebnissen, Netzwerkaufbau, Projektmanagement, Vertriebsmanagement, Marketing & Kommunikation

Anbieter

ﬁ Bundesministarium ~Férderprogramme und Unterstitzungsmoglichkeiten fiir KMu’s* ZIM
fiir Wirtschaft . .
undE:ﬂmgie der Bundesregierung Deutschland ins besondere des o TR

Maielsiard

Bundesministeriums fUr Wirtschaft und Energie

Leistungen

e Sensibilisierung kleiner und mittlerer Unternehmen fUr das Thema Innovationspolitik (Chancen/Nachhaltigkeit/
Foérdermittel)

e Erfassung der Wirtschaftszweige in der D-A-CH Region: Management von Geschdaftskontakten

e Direkt-/ Dialogmarketing: Kommunikation der Férderthemen

e ErlGutern der Férdermodalitéten und Verfahrenswege

e Enfscheidergesprdache - Skizzierung der Férdervorhaben

¢ Vermitteln fachlicher Ansprechpartner fUr die Abwicklung der Férdermodalitéten (Antragstellung bis hin zum
Abschlussbericht)

e Entwicklung von Realisierungskonzepten zur effektiven und effizienten MarkteinfGhrung von innovativen Produkten,
Verfahren und Dienstleistungen

Vorgehensweise
Erfassung der Wirtschaftszweige in Digitale & Direkte Kommunikation Enfscheider-Gesprache / Skizzierung der
der D-A-CH Region der Férderthemen Fordervorhaben

Modul 1 | Potenzialermittung oM Ay Digitale Kommunikation A THOMAS Rau Schema der Umsetzung 4 THOMAS RAU
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Umsetzung in Kooperation

Mein Kooperationspartner unterstitzt seit mehr als 20 Jahren KMU bei der Realisierung innovativer Ideen. Ein Team von
Ingenieuren und Wissenschaftlern betfreut Projekte von der ersten Projekiskizze Uber die Auswahl der passenden Foérder-
und Finanzierungsstrategie bis hin zur formellen Abwicklung der Forderprojekte. So werden Kunden bei der Entwicklung
von Produkten, Verfahren und Dienstleistungen unterstUtzt, die dank ihrer Alleinstellungsmerkmale am Markt erfolgreich
sind.

Thomas Rau Vertriebsmanagement
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Erfolge im Bereich Innovationsforderung

Forschungs- und Innovationsforderung fir KMU (allg.):

In vielen Bereichen gehoren kleine und mittlere Unternehmen (KMU) zu den Vorreitern des technologischen Fortschritts.
Bund, Land und EU unterstitzen KMU durch sperzielle Férderprogramme im Bereich Forschung und Innovation, Férderung
von Technologietransfer, Existenzgrindung oder Forschungsinfrastruktur  sowie  im  Rahmen fach-  und
branchenbezogener Forderakfivitdten fur Forschungs- und Entwicklungsvorhaben.

Erfolgsbeispiele Férderprogramm ZIM:

Das zenfrale Innovationsprogramm Mittelstand  (ZIM) ist ein bundesweites, technologie- und branchenoffenes
Forderprogramm  fUr  mittelstdndische  Unternehmen und mit diesen zusammenarbeitenden wirtschaftsnahen
Forschungseinrichtungen. Mit dem ZIM sollen die Innovationskraft und Wettbewerbsféhigkeit der Unternehmen
nachhaltig unterstGtzt und damit ein Beitrag zu deren Wachstum - verbunden mit der Schaffung und Sicherung von
Arbeitspl@tzen — geleistet werden.

Der Erfolg kann sich sehen lassen...

Durch meine strategische und operative UnterstUtzung kamen mehr als 60 KMU in den Genuss von Fordermitteln (nicht
rGckzahlbar) in Hohe von ca. 5 Mio. Euro zur Realisierung innovativer Forschungs- und Entwicklungsvorhaben bis hin zur
erfolgreichen Markteinfuhrung.

Anzahl | Thema Programm Einzel Férderung € Gesamt Forderung €

20 Beratung zur Vorbereitung und Go-Inno 7.500,00 € 150.000,00 €
DurchfUhrung von  Produkt- und
technischen Verfahrensinnovationen.

35 Akquise und vorbereitende Initiierung ZIM 125.000,00 € 4.500.000,00 €
von Innovationsvorhaben fir und
zwischen kleinen und
miftelstGndischen Unternehmen sowie
mit diesen zusammenarbeitenden,
wirtschaftsnahen
Forschungseinrichtungen.

8 Neue Produkte und Verfahren sind ZIM DL 30.000,00 € 240.000,00 €
erst dann eine erfolgreiche
Innovation, wenn sie am Markt
ankommen. MaBnahmen, die der
wirtschaftlichen Verwertung der F&E-
Ergebnisse dienen, sind oft mit
speziellem Know-how verbunden.
Leistungen zur  MarkteinfOhrung:

spezielles Marketing und Vertrieb.

Thomas Rau Vertriebsmanagement
Ihr Ansprechpartner: Thomas Rau Tel.: 0049 (0) 1718334709 E-Mail: kontakt@rau-vertriebsmanagement.de
Buigen1A; 87480 Weitnau-Wengen Web: www.rau-vertriebsmanagement.de




